
Planification d'un site de commerce électronique
      La planification d'un site de commerce &eacute;lectronique est une &eacute;tape tr&egrave;s importante dans le d&eacute;veloppement de

votre nouvelle entreprise de commerce &eacute;lectronique et il ne faut pas sous-estimer cette &eacute;tape. Si vous &ecirc;tes en train

d&rsquo;entreprendre une activit&eacute; en ligne pour la premi&egrave;re fois, certains facteurs doivent &ecirc;tre men&eacute;s afin que l'entreprise

puisse avoir une chance de r&eacute;ussir. Nombreuses entreprises se sont pr&eacute;cipit&eacute; et ont beaucoup investi dans le site e-commerce

sans l'&eacute;tape de la planification et le r&eacute;sultat a &eacute;t&eacute; l&rsquo;&eacute;chec de l&rsquo;entreprise. La combinaison des

aucuns facteurs pendant la phase de planification peut aider vous et votre fournisseur &agrave; r&eacute;aliser un site e-commerce qui a le

syst&egrave;me et le design pour &eacute;tablir votre activit&eacute; en ligne. &Eacute;tudes de march&eacute;

 Que vous soyez en train d&rsquo;entreprendre un magasin de d&eacute;tail ou la cr&eacute;ation d'une entreprise de commerce

&eacute;lectronique, il faut effectuer les &eacute;tudes de march&eacute; afin de d&eacute;terminer si il y a une possibilit&eacute; sur le

march&eacute; pour votre entreprise de r&eacute;aliser un profit. La passion pour le march&eacute; dont vous travaillez peut vous aider mais

s&rsquo;il n&rsquo;est pas possible de gagner d'argent alors vos efforts seront vains. Les &eacute;tudes de march&eacute; peut prendre la forme de

questionnaires, des conseils professionnels, de focus groupes ou de l&rsquo;analyse de contenu. De toute fa&ccedil;on cette &eacute;tape doit

&ecirc;tre approfondie puisque elle peut montrer si l'entreprise de commerce &eacute;lectronique a une chance d'&ecirc;tre rentable ou non. 

March&eacute; cible

 Une fois que vous avez d&eacute;cid&eacute; sur le march&eacute; dont vous voulez travailler, vous devez conna&icirc;tre votre march&eacute;

cible, l'une des parties les plus importantes. Cela peut fa&ccedil;onner le design du site et les produits et services que vous proposez sur le site

e-commerce avec les prix des produits. Si cette recherche n'est pas effectu&eacute;e alors vos concurrents auront un avantage et vous pouvez vous

retrouver &agrave; investir beaucoup de temps et d'argent dans une soci&eacute;t&eacute; non lucratif qui a juste besoin d'une meilleure orientation. 

Processus de transaction

 Une fois que la phase de recherche a &eacute;t&eacute; enti&egrave;rement r&eacute;alis&eacute; et vous avez d&eacute;cid&eacute; sur le

fournisseur de commerce &eacute;lectronique, la phase de construction peut commencer, mais la t&acirc;che principale pour vous c&rsquo;est de

trier le processus de paiement puisque le fournisseur de votre solution e-commerce aura besoin de &ccedil;a pour cr&eacute;er le site. Selon la 

passerelle de paiement que vous choisissez, vous aurez probablement besoin d'un compte marchand que vous aurez besoin de demander &agrave;

votre banque. Cette information vous permet d'effectuer des transactions de paiement par votre site e-commerce, recevoir les paiements et de traiter

les remboursements. Peut-&ecirc;tre qu&rsquo;il faut faire des recherches pour savoir quel prestataire de paiement est le meilleur pour votre situation.

Chez Advansys, nous avons presque 10 ans d'exp&eacute;rience dans la r&eacute;alisation des solutions d'e-commerce de haute qualit&eacute; et

parfois complexes pour une vari&eacute;t&eacute; de clients diff&eacute;rents &agrave; la fois pur grandes et petites entreprises. Notre

exp&eacute;rience signifie que nous pouvons vous conseiller sur ce que vous devez faire afin de cr&eacute;er une solution e-commerce rentable.

Pour plus d'informations sur nos solutions e-commerce et nos autres services de marketing Internet, s'il vous pla&icirc;t contactez nos 

sp&eacute;cialistes du commerce &eacute;lectronique. 
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