
Comment faire du marketing d'affiliation sans faute
Une des fautes les plus couramment commises dans le marketing d&rsquo;affiliation par un adh&eacute;rent d&rsquo;un programme est

d&rsquo;opter pour la vente d&rsquo;un produit auquel il ne croit pas ou dont il n&rsquo;est pas convaincu. M&ecirc;me si vous faites un profit, vous

risquez &eacute;galement d&rsquo;avoir mauvaise r&eacute;putation.

 

 Pour ce qui est de la promotion d&rsquo;un produit auquel vous croyez, une des interrogations les plus fr&eacute;quentes est &laquo; comment

&raquo; ? Si vous d&eacute;sirez int&eacute;grer un programme affili&eacute;, vous toucherez un pourcentage sur chaque vente, pas uniquement

pour un produit sp&eacute;cifique. Cela vous offrira une premi&egrave;re image du programme affili&eacute; que vous promouvrez sur votre site. La

meilleure fa&ccedil;on de faire la promtion d&rsquo;un produit auquel vous croyez est d&rsquo;essayer le produit. Un exemple : si vous promouvez un

e-book, vous pouvez lire l&rsquo;e-book concern&eacute;. 

 

 En refusant de promouvoir un mauvais produit, vos clients et vous-m&ecirc;me &eacute;conomiserez de l&rsquo;argent. La meilleure raison

d&rsquo;essayer un produit est que si vous ne l&rsquo;appr&eacute;ciez pas, il y a le risque que vos clients ne l&rsquo;appr&eacute;cient pas

&eacute;galement. 

 

 D&eacute;sirez-vous vraiment qu&rsquo;on se rappelle de vous comme de la personne qui a fait la promotion d&rsquo;un produit qui ne valait pas

son prix ? Une autre raison pour laquelle je vous conseille d&rsquo;&eacute;viter de faire du business avec un programme affili&eacute; qui vend un

produit m&eacute;diocre, c&rsquo;est votre r&eacute;putation. 

 

 Comme expliqu&eacute; ci-dessus, vous pouvez faire du profit avec un programme affili&eacute;, m&ecirc;me si le produit que vous vendez est de

mauvaise qualit&eacute;. Si un consommateur n&rsquo;&eacute;tait pas satisfait du produit qu&rsquo;il a acquis, il le dira &agrave; son entourage et

&eacute;crira des reviews n&eacute;gatives sur internet. Ces reviews n&eacute;gatives pousseront d&rsquo;autres consommateurs &agrave; ne pas

acqu&eacute;rir le produit que vous marketez et &agrave; ne pas se rendre sur votre site. En fait, vos ventes vos tr&egrave;s vite diminuer, si ce

n&rsquo;est pas d&eacute;j&agrave; le cas.

 

 Il est important que vous songiez au futur, question business, et comment il sera. Si votre ambition est de cr&eacute;er votre propre business sur le

net, vous d&eacute;sirerez &eacute;viter la publicit&eacute; n&eacute;gative qui arrivera sous la forme d&rsquo;un programme affili&eacute; auquel

on a peu recours. Le profit que vous pouvez faire peut para&icirc;tre satisfaisant mais vous &ecirc;tes-vous d&eacute;j&agrave; demand&eacute; ce

que vous d&eacute;sirez faire dans le futur, &agrave; court ou &agrave; moyen terme? Et si vous d&eacute;siriez cr&eacute;er vous-m&ecirc;me les

produits que vous promouvez sur le net ? 

 

 Vous pouvez aussi faire des recherches en ligne sur un produit. Lire les reviews positives et n&eacute;gatives des consommateurs vous donnera un

aper&ccedil;u d&rsquo;une produit que vous pourriez promouvoir. M&ecirc;me s&rsquo;il vous est recommand&eacute; d&rsquo;essayer les produits

que vous allez marketer, au travers d&rsquo;un programme affili&eacute;, essayer n&rsquo;est pas la seule solution.
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