
Comment captiver l'intérêt du lecteur : le premier paragraphe
Maintenant que vous avez piqu&eacute; la curiosit&eacute; de votre lecteur avec votre titre, vous avez un peu plus de temps et d'espace pour amener

celui-ci &agrave; lire la totalit&eacute; du texte.

 

 Plusieurs techniques sont &agrave; votre disposition pour cela.

 

 Vous pouvez commencer &agrave; toucher le lecteur avec des termes comme &quot;si&quot; ou &quot;alors&quot; qui sont de tr&egrave;s bons

moyens de persuasion :

 exemple : Si vous voulez am&eacute;liorez votre swing, alors cette vid&eacute;o est faite pour vous...

 Il faut toucher le lecteur en lui faisant prendre conscience d'un probl&egrave;me ou d'un manque et lui assurer l'apport d'une solution

imm&eacute;diate. Il est important d'amener des indices pour l'emp&ecirc;cher d'abandonner la lecture et l'obliger &agrave; en savoir plus.

 

 Poser une question ouverte est &eacute;galement une tr&egrave;s bonne technique de vente. Mais il faut que celle-ci puisse d'une part faciliter la

vente et d'autre part qu'elle soit suffisamment orient&eacute;e pour captiver son attention.

 

 L'utilisation de phrases choc est aussi une fa&ccedil;on de piquer l'int&eacute;r&ecirc;t du lecteur. Elles peuvent &ecirc;tre plus ou moins agressives

mais doivent &ecirc;tre utilis&eacute; &agrave; tr&egrave;s bon escient. Elles permettent de surprendre par leur cot&eacute; un peu plus familier.

 

 Il est important dans cette phase de votre lettre de vente de mettre en avant les avantages que le lecteur va retirer de votre produit. Il faut

r&eacute;pondre &agrave; ses interrogations en r&eacute;pondant &agrave; LA question : en quoi ce truc peut-il m'int&eacute;resser ? Une bonne

fa&ccedil;on d'y rem&eacute;dier est de faire des questions / r&eacute;ponses. Cela permet au prospect de r&eacute;aliser que ses besoins seront 

satisfaits s'il ach&egrave;te le produit.

 

 Mais toutes ces techniques ne seront pas efficaces si l'&eacute;criture et le vocabulaire que vous allez utiliser ne sont pas au diapason. Inutile

d'essayer de surprendre votre lecteur avec des tournures de phrases trop pompeuses. Au contraire, le but du jeu est d'essayer d'&eacute;crire comme

vous parlez au quotidien afin de permettre d'&ecirc;tre compr&eacute;hensible par la majorit&eacute;. 

 Et n'oubliez pas de mettre vos proches et vos amis &agrave; contribution&nbsp; pour vous assurer que votre paragraphe r&eacute;pond &agrave;

vos attentes. &nbsp;  &nbsp;
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