Assurances : Etre bien couvert !

Nous avons tendance &agrave; faire naturellement confiance au repr&eacute;sentant (assureur ou banquier) qui nous
&laguo;&nbsp;vend&nbsp;&raquo; notre assurance ou notre mutuelle. Il se garde bien de nous parler des &laquo;&nbsp;clauses
restrictives&nbsp;&raquo; et ils nous font signer le contrat. Bien que nous b&eacute;n&eacute;ficions d&rsquo;une dur&eacute;e I&eacute;gale de
r&eacute;tractation (sens&eacute;e &ecirc;tre mise &agrave; profit pour pr&eacute;cis&eacute;ment lire TOUT le contrat), qui d&rsquo;entre nous
prend effectivement le temps de le faire correctement&nbsp;? Un contrat d&rsquo;assurance se structure autour de 2 &eacute;l&eacute;ments
distincts&nbsp;: les conditions g&eacute;n&eacute;rales et les conditions particuli&egrave;res. Les conditions g&eacute;n&eacute;rales sont
applicables d&rsquo;une mani&egrave;re g&eacute;n&eacute;rale &agrave; l1&rsquo;ensemble des assur&eacute;s, quels que soient leur &acirc;ge,
leur situation&hellip; Alors que les conditions particuli&egrave;res sont &laquo;&nbsp;personnalis&eacute;es&nbsp;&raquo; pour le souscripteur. Ces
derni&egrave;res prendront donc en charge les &eacute;l&eacute;ments personnels tels que 1&rsquo;&acirc;ge, la cat&eacute;gorie
socioprofessionnelle, la situation familiale, etc. Il peut donc y avoir 2 type des &laquo;&nbsp;clauses restrictives&nbsp;&raquo;&nbsp;: celles,
g&eacute;n&eacute;rales, figurant sur les conditions g&eacute;n&eacute;rales du contrat et celles figurant sur les conditions particuli&egrave;res. En
g&eacute;n&eacute;ral, lorsqu&rsquo;un repr&eacute;sentant veut vous vendre une assurance, il vous parlera des conditions
g&eacute;n&eacute;rales, notamment et surtout, des avantages et promotions de bienvenue (1 mois gratuit ou la cotisation gratuite pour votre 3
&egrave;me enfant&hellip;). C&rsquo;est les conditions g&eacute;n&eacute;rales qu&rsquo;il vous vend&nbsp;! Le repr&eacute;sentant n&rsquo;a
quasiment aucun regard sur les conditions particuli&egrave;res qui seront d&eacute;finies par la soci&eacute;t&eacute; apr&egrave;s I&rsquo;envoi
de votre dossier d&rsquo;inscription. C&rsquo;est la soci&eacute;t&eacute; qui va d&eacute;terminer le montant de votre cotisation, calcul&eacute;e
sur la base des renseignements personnels que vous avez fournis. Il s&rsquo;agit donc pour vous de bien n&eacute;gocier vos conditions
g&eacute;n&eacute;rales avec le repr&eacute;sentant (assureur ou banquier) mais pas seulement. Une fois que vous recevrez,
g&eacute;n&eacute;ralement par voie postale, vos &laquo;&nbsp;conditions particuli&egrave;res&nbsp;&raquo;, pensez &agrave; bien &eacute;tudier
et, surtout, &agrave; bien lire tout le contrat et gardez en t&ecirc;te que vous b&eacute;n&eacute;ficiez d&rsquo;une dur&eacute;e |&eacute;gale de
r&eacute;tractation dont vous pouvez (devez) faire usage. N&rsquo;h&eacute;sitez donc pas &agrave; le faire si vous avez le moindre doute.

Retrouvez les meilleures offres pour vos assurances sur http://infossante.wordpress.com/ Tarik HANNANE&nbsp;: http://infosante.wordpress.com
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