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Selon fr.Wikipedia.org la définition de l'affiliation :

« L'affiliation est un partenariat entre un apporteur de trafic et un site commercial cherchant à développer son activité. Le site commercial,

alors nommé Annonceur propose un programme d'affiliation au site souhaitant rentabiliser son trafic, alors nommé Affilié. Le programme

d'affiliation décrit la manière dont l'affilié sera rémunérée en faisant la promotion des produits ou services de l'annonceur.»

 

Il s'agit d'un accord simple et direct entre un commerçant et un affilié.

Marketing d'affiliation ma définition :

Le Marketing d'affiliation est un partenariat entre un site marchant (annonceur) qui désire une assistance de vente de leur produits et les 

affiliés (Commercial sur Internet) possédant un site Web et assurant une vitrine pour le produit de l'annonceur en échange d'une rémunération.

C'est tout ! Tout le reste consiste aux techniques de Marketing.

Les affiliés en herbe recontrent un problème lorsqu'il tentent d'inverser le processus de réussite. Au lieu de commencer au début, ils essaient

de commencer à la fin.

Gagner de l'argent est la fin du processus du Marketing d'affiliation. Le début du processus est formation et il y a plusieurs étapes entre les deux.

Trop d'affiliés, qui ne font que commencer dans le Marketing d'affiliation, ne prennent pas aux sérieux « l'action faire le nécessaire» pour arriver

à la fin du processus et gagner de l'argent.

Étape 1 :

Informez-vous ! C'est la clé qui ouvre la porte des opportunités. C'est également le fil conducteur qui relie les spécialistes du Marketing d'affiliation.

Acceptez les bases par la formation sera les pierres angulaires de votre succès. Commencez par rassembler les meilleurs informations que vous 

pouvez trouver sur le Marketing d'affiliation et absorbez-les.

Étape 2 :

Transformez ces informations en connaissances utilisables. Cependant, même les meilleurs informations restent sans valeur jusqu'à ce que vous 

découvrez comment les utiliser - Comment les faire servir pour votre objectif.

Étape 3 :

Commencez par appliquer vos connaissances...Passez à l'Action...Commencez à développer votre entreprise affiliée. Ferez-vous des erreurs, même

si vous avez investi du temps et de l'argent dans votre formation ? Oui, vous ferez probablement des erreurs. (Je tombe et je me relève plus fort !)

Étape 4 :

Testez, testez encore et encore. Celui-ci ne fini jamais. Et c'est souvent la ligne de démarcation entre réussir et échouer. L'attention aux petits détails 

donne souvent de grandes récompenses.

En suivant ces étapes vous avez une bonne définition du Marketing d'affiliation.

P. S 

C'est bien le programme d'affiliation qui définit le contrat entre le marchant et l'affilié. Ceux ce que vous pouvez et ne pas faire dans la promotion du

produit

et votre rémunération.

Pour une plateforme d'affiliation tel que 1TPE, il est le garant de l'exécution du programme d'affiliation. C'est lui qui assurera de régler tout problème

ou toute

 réussite entre le marchant dépositaire de son produit sur la plateforme d'affiliation et l'affilié.
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Comment faire des revenus avec l'affiliation ? Suivez ce lien :

https://ebook-store.fr/wp/produit/formation-affiliation
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