3 étapes simples pour exploiter toute la puissance de Twitter

Twitter s&rsquo;est d&eacute;velopp&eacute; tr&egrave;s rapidement depuis 2009 sur le march&eacute; francophone et depuis qué&rsquo;il est traduit
en fran&ccedil;ais, cela va s&rsquo;acc&eacute;l&eacute;rer.

Pour vous c&rsquo;est plut&ocirc;t une bonne nouvelle puisque plus il y a d&rsquo;utilisateurs et plus vous avez de chance de trouver des clients
potentiels

qué&rsquo;il suffira de rediriger vers votre site.

Voici les 3 &eacute;tapes qui vous permettront de bien utiliser Twitter afin qu&rsquo;il vous aide &agrave; d&eacute;velopper votre business sur
Internet. Vous devez &laquo;&nbsp;&eacute;couter&nbsp;&raquo; les autres. On peut comparer Twitter &agrave; une multitude de
conversions. La premi&egrave;re &eacute;tape consiste donc &agrave; lire les diff&eacute;rents tweets qui sont affich&eacute;s sur votre page
d&rsquo;accueil. Essayez de rep&eacute;rer les messages qui ont un int&eacute;r&ecirc;t pour vous, c'est-&agrave;-dire les tweets qui comportent
votre nom, le nom de votre entreprise, le nom de vos produits ou services&hellip; Pour cela, vous pouvez utiliser la fonction recherche de Twitter. Le
deuxi&egrave;me type de messages que vous devez prendre en compte concerne tous ceux qui sont en lien avec votre niche. Vous devez
r&eacute;pondre aux personnes. Lorsque vous avez rep&eacute;r&eacute; diff&eacute;rents messages qui sont int&eacute;ressants, vous devez
passer &agrave; la deuxi&egrave;me &eacute;tape qui consiste &agrave; r&eacute;pondre ou &agrave; entrer dans la discussion. Si vous avez
trouv&eacute; un message d&rsquo;une personne qui a un probl&egrave;me, par exemple, avec un de vos produits, il suffit de lui envoyer un
message priv&eacute; pour le r&eacute;gler. Cela vous permettra d&rsquo;am&eacute;liorer votre cr&eacute;dibilit&eacute; et peut-&ecirc;tre de
fid&eacute;liser un client. Pour les tweets li&eacute;s &agrave; votre niche, vous pouvez compl&eacute;ter les informations en redirigeant les
personnes vers un article qui donne de nouveaux conseils. L&rsquo;objectif &eacute;tant d&rsquo;apporter du contenu de qualit&eacute; &agrave; la
conversation. Si ce n&rsquo;est pas le cas, votre intervention sera inutile et cela peut m&ecirc;me se retourner contre vous. Vous devez
solliciter les autres utilisateurs. Maintenant que vous avez r&eacute;pondu aux diff&eacute;rentes questions, c&rsquo;est &agrave; vous de faire
participer vos abonn&eacute;s. Vous pouvez poser des questions, demander des informations sur un sujet pr&eacute;cis, demander un avis sur un
produit ou un service&hellip; &nbsp;

Vous connaissez maintenant les 3 &eacute;tapes qui vous permettront d&rsquo;exploiter&nbsp; toute la puissance de Twitter.

Il ne vous reste plus qu&rsquo;&agrave; r&eacute;p&eacute;ter ce processus&nbsp;: &eacute;couter &ndash; interagir &ndash; solliciter.

&nbsp;
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suivez moi sur Twitter : https://twitter.com/l[pcom45
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