
Qu'est-Ce Que Le Marketing Internet ?
&nbsp;Faire de la publicit&eacute; en ligne et vendre des produits et services sur Internet, voil&agrave; la d&eacute;finition du marketing Internet.

Cette forme de commerce est en pleine expansion avec, de nos jours, des millions de gens r&eacute;alisant des achats sur Internet. Le marketing

Internet a d&eacute;but&eacute; au d&eacute;but des ann&eacute;es 1990. &Agrave; cette &eacute;poque, il s&rsquo;agissait de d&eacute;crire et

faire la promotion d&rsquo;un produit de mani&egrave;re textuelle uniquement. Avec le progr&egrave;s de la technologie, le marketing Internet a

rapidement &eacute;volu&eacute; pour inclure des photos et d'autres &eacute;l&eacute;ments graphiques, permettant de faire des publicit&eacute;s

plus visuelles pour des produits ou services. Apr&egrave;s avoir r&eacute;alis&eacute; le remarquable potentiel de cette fa&ccedil;on de faire du

marketing, les entreprises en ligne ont commenc&eacute; &agrave; ouvrir leurs propres portes virtuelles au monde des affaires. &Agrave;

l'oppos&eacute; des entreprises traditionnelles, ces entreprises en ligne offrent leurs produits et services &agrave; un nombre croissant de

consommateurs,&nbsp; tous connect&eacute;s au web un peu partout dans le monde. [pour un complement de revenu]  

  Il existe plusieurs formes de marketing Internet. Parmi elles, il y a le marketing par articles, le marketing par blog, le marketing par E-mail (ou

emailing), le marketing par moteur de recherche (cela n&eacute;cessite l'optimisation pour les moteurs de recherche), les annonces par

banni&egrave;res, les annonces 'pay-per-click' (comme le programme Adwords de Google) et les annonces par 'pop-ups'. Il est important de noter

que chacune de ces formes capture l'attention du march&eacute; cible de diff&eacute;rentes fa&ccedil;ons et certaines peuvent &ecirc;tre plus

efficaces que d'autres selon le produit ou service offert, selon le march&eacute; cible, et selon la strat&eacute;gie et le but de l'entreprise. Parmi les

fonctions d'affaires qui peuvent n&eacute;cessiter l'utilisation de ces diff&eacute;rentes formes de marketing dans leurs strat&eacute;gies, on trouve le

service &agrave; la client&egrave;le, les ventes, les relations publiques, la gestion de l'information, et d'autres.&nbsp;[pour un complement de revenu] 

  Le marketing Internet est &eacute;galement devenu un &eacute;l&eacute;ment important de toute entreprise dite traditionnelle, mais les entreprises

pr&eacute;sentes uniquement en ligne ont mis &agrave; d&eacute;fi tout le secteur de la vente au d&eacute;tail. Un bon exemple est le marketing

business-to-consumer (B2C ou la vente aux particuliers), le marketing business-to-business (B2B ou la vente aux entreprises) et le marketing

peer-to-peer (P2P ou r&eacute;seaux d&rsquo;&eacute;change et de partage entre internautes). Cependant d'autres entreprises en ligne se sont

sp&eacute;cialis&eacute;es dans de nouvelles approches, tels les sites d'ench&egrave;res en ligne (comme eBay). Ce sont des sites vous permettant

de trouver le meilleur prix pour un produit sp&eacute;cifique, ou qui vous permettent d&rsquo;offrir le votre au prix que vous-m&ecirc;me vous fixez.

En plus de cela, le marketing d&rsquo;affiliation a &eacute;merg&eacute;, offrant de nouvelles solutions pour la vente en ligne. Ces firmes

re&ccedil;oivent typiquement ce qui est appel&eacute; une prime &agrave; la performance. M&ecirc;me les entreprises bas&eacute;es &agrave;

domicile fleurissent gr&acirc;ce au marketing Internet. Vous, utilisez-le pour vous cr&eacute;er un complement de revenu.&nbsp;[pour un complement

de revenu]

 

 &nbsp;Il y a plusieurs avantages au concept du marketing Internet. Cela permet aux consommateurs d'acheter et de faire des affaires depuis le

confort de leurs domiciles, de jour comme de nuit, et depuis n&rsquo;importe quel ordinateur dans le monde, pour peu qu&rsquo;il soit reli&eacute;

&agrave; Internet. Les entreprises fonctionnent avec beaucoup plus d'efficacit&eacute; avec leurs partenaires. L'efficacit&eacute; et la rapidit&eacute;

ont augment&eacute; consid&eacute;rablement, alors que les affaires et la vente traditionnelle se sont d&eacute;plac&eacute;es vers Internet.

M&ecirc;me les co&ucirc;ts se sont consid&eacute;rablement r&eacute;duits.&nbsp;[pour un complement de revenu] 

  Les inconv&eacute;nients les plus notables du marketing Internet sont les connections Internet parfois lentes ou peu fiables et la

s&eacute;curit&eacute; des op&eacute;rations en ligne.&nbsp; La technologie a rapidement, trouv&eacute; des solutions &agrave; ces deux

probl&egrave;mes et des progr&egrave;s ont &eacute;t&eacute; r&eacute;alis&eacute;s. Gr&acirc;ce au concours des gouvernements, il est clair que

la s&eacute;curit&eacute; et la fiabilit&eacute; des op&eacute;rations vont continuer &agrave; s'am&eacute;liorer avec le temps.&nbsp;[pour un

complement de revenu]
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