
COMMENT DIRIGER SON CERVEAU ?
 Il est indispensable de diriger son cerveau et bout moment cela se fait par r&eacute;flexe naturel. Comment vous programmer pour

r&eacute;ussir ? Vous voulez conna&icirc;tre le secret ? &Eacute;tudiez tout ce que vous pouvez sur votre m&eacute;tier. Formez-vous

inlassablement tous les jours, semaines apr&egrave;s semaines pour produire les meilleures ventes. En tirant les le&ccedil;ons de mes

&eacute;checs et insuffisances. Vous voulez savoir comment j&rsquo;ai fait ? Visualisez Triomphe ! Alors, pour r&eacute;ussir j&rsquo;ai suivi les

s&eacute;minaires et lu les livres de tous les autres grands vendeurs de la plan&egrave;te, m&ecirc;me avec impatience, pour progresser plus vite. Je

suis constamment &eacute;tonn&eacute; de voir combien de vendeurs essayent d&rsquo;atteindre de grands niveaux et finalement ne pas utiliser les

moyens et les techniques &eacute;prouv&eacute;s par les plus grands pour r&eacute;ussir. Visualiser votre prospect ! Les vendeurs ont un

&eacute;norme avantage sur tous types de vente autres que le face &agrave; face. Comme ils sont face &agrave; face avec leur prospect, ils peuvent

savoir pr&eacute;cis&eacute;ment comment il r&eacute;pond &agrave; tout ce qui se passe dans l&rsquo;entretien de vente. Ils peuvent lire le

langage corporel de leurs prospects, des expressions du visage et m&ecirc;me l'inflexion de leurs voix. Et ils peuvent utiliser ces informations pour

identifier les objections inexprim&eacute;es, le sens de leur scepticisme et amener des &eacute;l&eacute;ments de preuve. Peut-&ecirc;tre la plus

grande c'est qu'ils peuvent d&eacute;velopper un sixi&egrave;me sens qui leur dit ce que leurs prospects sont susceptibles de penser, quels sont

leurs Insatisfactions/frustrations. Visualisez votre salaire ! Je l&rsquo;ai fait et le fait toujours. L'image mentale est quelque chose comme ceci : Vous

voyez le d&eacute;roulement de votre entretien de vente comme vous le souhaitez, ce qui mobilisera votre cerveau sp&eacute;cifiquement dans ce

sens, il sera en alerte, il vous conseillera et vous guidera. Voyez comment votre succ&egrave;s va changer votre vie ! Quand j'ai commenc&eacute;

&agrave; travailler, l'argent n'&eacute;tait pas aussi facile. J&rsquo;ai fait des listes de toutes les choses que je voulais et toutes les choses que je

voulais faire dans ma vie. J&rsquo;ai con&ccedil;u ma vie de r&ecirc;ve en d&eacute;tail minutieux et j&rsquo;ai mis tout cela par &eacute;crit. Et

quand je dis &laquo; Minutieux d&eacute;tails &raquo;, je veux dire que j'ai &eacute;crit o&ugrave; et comment je voulais vivre les voyages qui me

tenaient &agrave; c&oelig;ur. J'ai imagin&eacute; mes voitures de r&ecirc;ve, Porsche, Jaguar, Lamborghini. J&rsquo;ai eu 2 Porsche, 4 Jaguar, 1

Lamborghini. Je voulais devenir un pilote priv&eacute; d&rsquo;avion, alors je me suis rendu l'&eacute;cole Locale de formation au pilotage pour voir

ce que cela co&ucirc;terait, combien de temps cela prendrait.&nbsp; J&rsquo;ai obtenu ma licence de pilote. Plut&ocirc;t que d'attendre plusieurs

ann&eacute;es pour r&eacute;aliser ma vision compl&egrave;te, je me suis r&eacute;compens&eacute;, progressivement par des petits &laquo;

Avantages &raquo; le long du chemin. Donc j&rsquo;ai r&eacute;alis&eacute; tout cela, d&rsquo;abord parce que je l&rsquo;ai r&ecirc;v&eacute;, puis

je le voulais, puis j&rsquo;ai agi pour. Parce que si vous n'avez pas une vision claire de vos objectifs, vous ne pourrez jamais les atteindre. Essayez,

vous, serez &eacute;tonn&eacute; de l'&eacute;nergie et l'enthousiasme que vous aurez ! Veillez &agrave; &ecirc;tre plus gagnant, plus souvent. 

Obtenir l&rsquo;&eacute;quilibre en g&eacute;rant ses &eacute;tats &eacute;motionnels Internes &nbsp; &laquo; Il faut se cultiver dans l&rsquo;art de

se parler &agrave; soi m&ecirc;me &raquo; G JUNG &nbsp; Pour &eacute;noncer un dialogue interne, utilisez des expressions positives : 

D&eacute;crivez tout comme si vous l&rsquo;aviez d&eacute;j&agrave;, ou que vous y parvenez facilement, soyez pr&eacute;cis, utilisez des verbes

d&rsquo;action, ajoutez les sensations, les &eacute;motions qui vous dynamisent, tout cela ne d&eacute;pend que de vous. La vente est surtout une

histoire de c&oelig;ur. Un client vous ach&egrave;tera s&rsquo;il vous trouve accueillant, &agrave; l&rsquo;&eacute;coute active et attentive, bien

intentionn&eacute;. En effet la vente est un processus dans la recherche de solutions, correspondant aux insatisfactions/frustrations = besoins du

client, agir d&rsquo;une fa&ccedil;on respectueuse d&rsquo;autrui et le sentiment d&rsquo;avoir confiance en vous, donc un &eacute;change

ais&eacute; et r&eacute;el est une garantie plus que s&eacute;rieuse pour vendre. (Voir le processus de vente du M.I.R.O.I.R). Ce sont nos

croyances et nos actions qui font nos r&eacute;sultats en vente, donc croyez en vous (En examinant s&eacute;rieusement vos croyances, les

reformuler, les rendre positives) vos actions en d&eacute;couleront et vous aideront dans tout le processus de vente. Les techniques de vente sont le

support de communication, elles ne remplaceront jamais, vos croyances intimes, donc formulez vos croyances de fa&ccedil;on positives,

honn&ecirc;tes, attentives et vous r&eacute;ussirez au-del&agrave; de vos esp&eacute;rances. Formule tr&egrave;s utile : &laquo; Chaque jour,

&agrave; tous les points de vue, je m&rsquo;am&eacute;liore, je m&rsquo;am&eacute;liore, je m&rsquo;am&eacute;liore &raquo;. A

r&eacute;citer en dialogue interne au moins 3 fois par jour, au r&eacute;veil, lors d&rsquo;une pose avant d&rsquo;aller en client&egrave;le, au

coucher. Pratiquez et vous serez stup&eacute;fait des r&eacute;sultats. Que ce soit pour vous une Action Vitale De Tous Les Jours. &nbsp; A

m&eacute;diter S.V.P : &laquo; Savoir et ne pas faire usage de son savoir est pire que d&rsquo;ignorer &raquo;. &nbsp; La vente n&eacute;cessite

une bonne r&eacute;sistance au stress de l&rsquo;&eacute;chec, particuli&egrave;rement au d&eacute;part et lors de phases de progression, remises

en cause de ses m&eacute;thodes de travail. Donc la Pens&eacute;e Positive est Indispensable pour r&eacute;ussir en vente. La puissance de vos

Pens&eacute;es Positives donne une forme utile &agrave; vos efforts et avec la puissance de vos efforts constants, vous pouvez transformer vos

pens&eacute;es dans la r&eacute;alit&eacute; de tous les jours. C'est le m&eacute;canisme fondamental dans n'importe quel accomplissement de

vos buts pour r&eacute;ussir. Avec les &eacute;nergies de vos pens&eacute;es, vous vous pr&eacute;parez pour la r&eacute;ussite de vos souhaits. 

Devenez le cr&eacute;ateur de votre r&eacute;ussite par votre attitude mentale int&eacute;rieure, d&rsquo;ailleurs souvenez-vous, lorsque vous

&ecirc;tes en &laquo; Forme Psychologique &raquo; beaucoup de vos actions ont r&eacute;ussies. Mon propos est que cette &laquo; Forme

Psychologique &raquo;, donc Pens&eacute;es Positives deviennent une r&eacute;alit&eacute; constante, de tous les instants. Nous en avons bien

souvent toujours besoin, moi comme vous. N'oubliez surtout pas que les Pens&eacute;es Positives vous font &eacute;voluer, elles font &eacute;lever

vos vibrations et que vous faites &eacute;lever en vibrations tout ce que vous touchez par cette pens&eacute;e positive, par cette &eacute;mission de

Pens&eacute;es Positives. D&eacute;s que le m&eacute;canisme est bien install&eacute; dans vos neurones, il y aura certes des rat&eacute;s,



comme chez tout le monde, mais votre vie en sera transform&eacute;e. Article publi&eacute; le 9.11.11 par Edmond AMBOS Auteur,

Conf&eacute;rencier, Directeur Commercial, Webmestre 
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