Mutuelles : les motivations inhérentes a I'adhésion

Alors que des millions de Fran&ccedil;ais se dirigent d&eacute;sormais vers I'adh&eacute;sion &agrave; une mutuelle, il est de bon aloi de
s'int&eacute;resser &agrave; leurs motivations en les &eacute;voquant successivement. Tout d'abord, les assur&eacute;s sociaux ont
d&eacute;sormais pris conscience de mani&egrave;re pleine et enti&egrave;re que I'Assurance Maladie traversait une crise insurmontable. En effet,
ils ont constat&eacute; par eux-m&ecirc;mes que les remboursements effectu&eacute;s par I'Assurance Maladie sont de plus en plus faibles pour ne
pas dire inexistants dans certains cas. Cette situation conna&icirc;t une d&eacute;gradation constante depuis pr&egrave;s de 30 ans mais s'est
nettement acc&eacute;l&eacute;r&eacute;e au cours de la derni&egrave;re d&eacute;cennie parce que les ressources de la S&eacute;curit&eacute;
Sociale se sont rar&eacute;fi&eacute;s en raison notamment de la crise de I'emploi &agrave; laguelle s'ajoute d&eacute;sormais une profonde crise
&eacute;conomique. D&egrave;s lors pour r&eacute;pondre &agrave; cette probl&eacute;matique rencontr&eacute;e par I'Assurance Maladie, les
patients ont progressivement cherch&eacute; des solutions alternatives et c'est dans ce contexte que nous avons assist&eacute;s &agrave;
l'av&egrave;nement des mutuelles. Ainsi, 'adh&eacute;sion &agrave; une mutuelle constitue pour les Fran&ccedil;ais une solution permettant de
compenser au moins provisoirement les d&eacute;boires de I'Assurance Maladie. Par ailleurs en adh&eacute;rant &agrave; une mutuelle, les
Fran&ccedil;ais entendent se rassurer dans un contexte social emprunt d'une terrible angoisse. Ainsi en se dotant d'une couverture sociale
compl&eacute;mentaire, les assur&eacute;s sociaux esp&egrave;rent limiter les effets de la crise qui frappe actuellement la France dans la mesure
o&ugrave; les d&eacute;pensent de sant&eacute; subissent une r&eacute;elle augmentation. C'est d'ailleurs la raison pour laquelle les organismes
mutualistes essaient actuellement de lutter contre la dynamique haussi&egrave;re des d&eacute;passements d'honoraires sur le territoire hexagonal.
Cette question avait &eacute;t&eacute; partiellement r&eacute;gl&eacute;e dans le cadre de la signature de la convention m&eacute;dicale au cours
de I'&eacute;t&eacute; 2011 mais celle-ci est d'ores et d&eacute;j&agrave; remise en cause par certains de ses cosignataires en raison de
I'application d'une nouvelle fiscalit&eacute; peu avantageuse pour les organismes mutualistes. Par voie de cons&eacute;quence, il serait de bon aloi
que tous les acteurs du secteur m&eacute;dical parviennent &agrave; s'entendre harmonieusement au profit des patients en outrepassant leurs

int&eacute;r&ecirc;ts partisans.
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