Comment avoir du trafic gratuit sur son site

&nbsp; Introduction Un des d&eacute;fis les plus importants des webmasters propri&eacute;taires d&rsquo;un site internet est d&rsquo;y faire venir
un nombre suffisant de visiteurs. Cr&eacute;er un site int&eacute;ressant, fournis, original, tr&egrave;s beau &hellip; ne suffit en
g&eacute;n&eacute;ral pas pour le rendre populaire car, dans la plupart des cas, il existe d&eacute;j&agrave; des dizaines ou des milliers de sites
web sur le m&ecirc;me sujet. Bien sur il est toujours possible d&rsquo;acheter des espaces publicitaires ou d&rsquo;investir dans des liens
sponsoris&eacute;s pour faire venir des internautes sur votre site mais, &agrave; moins d&rsquo;&ecirc;tre fortun&eacute; vous ne pourrez pas faire
cela tr&egrave;s longtemps. Une autre solution est de faire r&eacute;f&eacute;rencer votre site dans le top 5 des pages des moteurs de recherche
pour le th&egrave;me principal de votre site. Seulement, la encore, il est probable que de tr&egrave;s nombreux sites ont d&eacute;j&agrave; pris la
place et cela est un difficile travail d&rsquo;expert en r&eacute;f&eacute;rencement que de vouloir venir leur ravir la place &hellip; Alors, comment
faire pour obtenir du trafic sur votre site web ? J&rsquo;ai rassembl&eacute; pour vous dans ce petit livre, 21 astuces simples, assez faciles &agrave;
mettre en oeuvre pour la plupart, pour obtenir durablement du trafic gratuit. Ne vous contentez pas d&rsquo;en appliquer une ou deux et de penser
&laquo; cela ne fonctionne pas, j&rsquo;ai obtenu 2 visiteurs de plus par jour &hellip; ! &raquo; mais essayez de les appliquer toutes, de renouveler le
travail que demandent certaines astuces jour apr&egrave;s jour, semaine apr&egrave;s semaine, jusqu'&agrave; obtenir un r&eacute;sultats plus que
satisfaisant. Le secret est dans la pers&eacute;v&eacute;rance ! D&rsquo;ailleurs, par curiosit&eacute;, calculez combien repr&eacute;sente 2
visiteurs de plus par jour, chaque jour, pendant 1 an soit 365 jours &hellip;.. et bien simplement &hellip; 730 visiteurs de plus par jour, soit 21 900 de
plus par mois, soit 266 450 par an ! ! ! Si vous poss&eacute;dez un site de commerce et que vous vendez un produit &agrave; 20 euros &agrave;
seulement 2% de ces 266 450 visiteurs annuels suppl&eacute;mentaires cela repr&eacute;sente un revenu de 106 580 euros &hellip; alors vivement
|&rsquo;ann&eacute;e prochaine &hellip;. &#61694;1- Les Auto-surfs Pour la plupart d'entre nous les Auto-surfs sont inutiles, ils sont une perte de
temps, g&eacute;n&egrave;rent du trafic non cibl&eacute; etc .... Pourtant en les utilisant correctement, il est possible d'obtenir facilement un trafic
gratuit dont on connag&icirc;t la cible : les joueurs en ligne et les webmasters d&eacute;butants, qui en sont les principaux utilisateurs. Quel est le
principe des Auto-surfs : c'est simple, vous visionnez de fa&ccedil;on automatis&eacute;e les sites (une page) appartenant &agrave; d'autres
webmasters et, en contre partie, vous gagnez des points pour que d'autres webmasters visionnent la page de votre choix. L'astuce pour optimiser
l'utilisation des Auto-surfs est de pr&eacute;senter aux autres webmasters une page attirante, avec une offre int&eacute;ressante pour la cible &laquo;
joueurs en ligne &raquo; ou &lagquo; webmasters &raquo;, ainsi vous obtiendrez de nombreuses visites sur votre page, inscriptions ou pourquoi pas
ventes avec un trafic gratuit. Car le principe est que les pages (sites) qui vous sont pr&eacute;sent&eacute;es, le sont automatiquement, si un site
vous int&eacute;resse vous devez stopper manuellement le syst&egrave;me de d&eacute;filement. Vous comprenez alors que seule une offre
irr&eacute;sistible peut pousser les internautes utilisant ce syst&egrave;me &agrave; &lsquo;arr&ecirc;ter pour visionner votre page &hellip;
L'inconv&eacute;nient &eacute;tant bien sur d'avoir &agrave; passer du temps &agrave; surfer sur les pages des autres membres afin d'accumuler
des points. Vous pouvez en g&eacute;n&eacute;ral &eacute;galement acheter des &laquo; packs &raquo; de points mais, ce n'est plus du trafic gratuit
... &#61694;2- La signature de vos emails Avez vous pens&eacute; que lorsque vous exp&eacute;diez un email, celui ci peut ensuite &ecirc;tre
transmis, par vos correspondants &agrave; d'autres personnes et ainsi de suite, des centaines de fois, parfois m&ecirc;me &agrave; des milliers de

personnes ? Cela peut vous procurer un support publicitaire gratuit, facile &agrave; mettre en oeuvre. Cr&eacute;ez donc une signature pour tout les

emails que vous exp&eacute;diez, une signature est simplement de une &agrave; trois lignes de texte tel que :

Affiliation pour Votre site web : ou encore : Trafic Gratuit pour Votre site web :

gue vous ajoutez &agrave; la fin de chacun de vos messages, ceux-ci transportent donc avec eux une
publicit&eacute; gratuite pour le site de votre choix ... ind&eacute;finiment ... C'est Hotmail qui a utilis&eacute; pour la premi&egrave;re fois cette
technique, en ins&eacute;rant un message publicitaire pour son service de webmail gratuit dans tout les emails de ses membres, ... avec le
succ&egrave;s que I'on connag&icirc;t ... Ce principe est une sorte de bouche &agrave; oreilles forc&eacute;, votre message email circulant avec votre
publicit&eacute;, sans m&ecirc;me que vos correspondants en soient vraiment conscients. &#61694,;3- Participer sur les forums Participez-vous aux
discutions sur diff&eacute;rents forums ? Je ne parle pas ici de spammer des forums avec des messages publicitaires, ce qui n‘apporte que des
ennuis ... mais participer activement et inteligemment &agrave; de v&eacute;ritables discutions. Pourquoi cela peut il vous apporter du trafic gratuit ?
Pour plusieurs raisons, la premi&egrave;re est que lorsque vous postez un message sur un forum, celui-ci est bien souvent
r&eacute;f&eacute;renc&eacute; par les moteurs de recherche et donc accessible lors d'une recherche sur le sujet dont il parle, vous recevez alors du
trafic gratuit pendant une longue p&eacute;riode. Deuxi&egrave;mement, les liens post&eacute;s sur les forums, s'ils sont bien en rapport avec le sujet
dont le forum parle vous apporteront des visiteurs ultra cibl&eacute;s qui s'inscriront sur votre newsletter ou ach&egrave;teront vos produits en grande
proportion. Troisi&egrave;mement car il est d'usage d'ajouter une signature accompagnant chaque message post&eacute; sur les forums. Cela veut
dire que non seulement vous pouvez adroitement poster des liens vers vos sites ou produits lors des discutions mais qu'&agrave; chaque fois vos
messages seront termin&eacute;s par le lien vers le site de votre choix, ajout&eacute; dans votre signature. Alors un seul conseil : soyez bavard !
&nbsp; &#61694;4- Les sites de partage de vid&eacute;os Profitez du d&eacute;veloppement exponentiel actuel des sites de partages de
vid&eacute;os. Les sites de partage de vid&eacute;os tel que Youtube par exemple drainent sur leurs pages des millions de visiteurs chaque jour !
Profitez de ce d&eacute;veloppement pour d&eacute;tourner un peu de leur trafic gratuitement vers votre site. Premi&egrave;rement il est
&eacute;videmment indispensable que vous ayez &agrave; votre disposition une vid&eacute;o &agrave; poster sur ce type de site. Il n'est pas

n&eacute;cessaire qu'elle soit de qualit&eacute; professionnelle mais plut&ocirc;t gu'elle soit originale, humoristique ou &eacute;tonnante, une simple



vid&eacute;o enregistr&eacute;e avec votre webcam ou la fonction vid&eacute;o de votre appareil photo peut suffire. Pour drainer un peu du trafic de
ces sites vers le votre, il vous suffit d'afficher un lien vers votre site dans votre vid&eacute;o et un autre dans la description de votre vid&eacute;o
affich&eacute;e sur le site de partage. Ensuite, si votre vid&eacute;o est appr&eacute;ci&eacute;e vous recevrez r&eacute;guli&egrave;rement des
visiteurs gratuits sur votre site, c'est aussi simple que cela ... Bien sur une vid&eacute;o &eacute;tonnante, le film d&rsquo;un
&eacute;v&eacute;nement extraordinaire, humoristique ou d&rsquo;un exploit sportif vous aidera grandement &agrave; ce que votre vid&eacute;o ait
du succ&egrave;s aupr&egrave;s de ses spectateurs. &#61694;5- Twitter.com Malgr&eacute; qu'au moment ou j'&eacute;cris ces lignes l'interface de
ce site n'est pas traduite en fran&ccedil;ais, il est &eacute;vident que le ph&eacute;nom&egrave;ne &laquo; Twitter &raquo; va appara&icirc;tre
tr&egrave;s prochainement dans le monde francophone. Twitter est ce que I&rsquo;on nomme une plate-forme de micro-blogging. Le principe est
identique &agrave; celui d&rsquo;un blog, vous y postez des informations et d&rsquo;autres personnes peuvent commenter ces informations. La
diff&eacute;rence avec une plate-forme de blog classique est que la longueur des commentaires est limit&eacute; &agrave; 150 caract&egrave;res
soit une phrase ou deux ! L&rsquo;int&eacute;r&ecirc;t de ce principe est sa tr&egrave;s grande r&eacute;activit&eacute;, vous n&rsquo;y postez que
des messages d&rsquo;information tr&egrave;s pr&eacute;cis, certaines personnes s&rsquo;inscrivent pour &ecirc;tre avis&eacute; d&egrave;s que
vous les postez et recevoir vos informations pratiquement en temps r&eacute;el. Si vous g&eacute;rez un site ou un business en ligne il est alors
tr&egrave;s facile d&rsquo;avoir des centaines de personnes inscrites qui &laquo; suivent &raquo; vos informations et qui r&eacute;agissent
rapidement &agrave; celles-ci ; Par exemple pour visiter votre site, un lien que vous leur conseillez ou acheter le nouveau produit que vous leur
pr&eacute;sentez &hellip; C&rsquo;est ici : &#61694;6- Poster des commentaires sur des blogs Les blogs re&ccedil;oivent des millions de visiteurs
chaque mois, profitez de ce trafic vous aussi pour faire conna&icirc;tre votre site. En cr&eacute;ant votre blog ? Non, en postant des commentaires sur
les blogs des autres&hellip;. Recherchez des blogs, sur le sujet qui vous int&eacute;resse, sur les moteurs de recherche de blogs Prenez
connaissance de leur contenu et postez des commentaires int&eacute;ressants (il ne doit pas s&rsquo;agir de spam) correspondant aux sujets des
articles publi&eacute;s. &Eacute;videmment dans votre commentaire vous ins&eacute;rez discr&egrave;tement un lien vers le site de votre
choix&hellip;. Recommencez cette op&eacute;ration sur autant de blogs que possible tant que le courage ne vous abandonne pas, renouvelez encore
cette op&eacute;ration sur d&rsquo;autres blogs dans quelgues semaines. Vous pouvez &eacute;galement vous astreindre &agrave; commenter un
ou deux blogs par jour, chaque jour, ce qui est moins r&eacute;barbatif que des dizaines ou centaines la m&ecirc;me journ&eacute;e. Au fil du temps,
le lien que vous avez ins&eacute;r&eacute; dans vos commentaires vous apportera de plus en plus de visiteurs. Imaginez par exemple qu&rsquo;en
moyenne un blog vous apporte 2 visiteurs par semaine, 200 blogs vous en apportent alors 400 par semaines soit 1600 visiteurs gratuits par mois ! et
&hellip; il n&rsquo;y a pas de limite &agrave; cela &hellip; &#61694;7- Les communiqu&eacute;s de presse Les communigu&eacute;s de presse
font peur, beaucoup de personnes pensent que diffuser un communiqu&eacute; de presse est r&eacute;serv&eacute; aux entreprises importantes, ce
n&rsquo;est plus vrai ! Avec internet il est tr&egrave;s facile de diffuser des communiqu&eacute;s de presse, m&ecirc;me pour annoncer des
informations concernant de tr&egrave;s petits sites. Vous allez utiliser cette opportunit&eacute; pour amener du trafic gratuit vers le site de votre choix.
Pour diffuser un communiqu&eacute; de presse il est n&eacute;cessaire de savoir comment les r&eacute;diger, une des fa&ccedil;on les plus rapide
pour cela est de lire les communiqu&eacute;s des autres, par Portez votre attention sur les communiqu&eacute;s qui vous ont imm&eacute;diatement
int&eacute;ress&eacute;s, qui vous ont interpell&eacute;s ou choqu&eacute;s, s&rsquo;ils sont parvenus &agrave; attirer votre regard, votre
int&eacute;r&ecirc;t c&rsquo;est que leur titre, leur contenu est attractif, inspirez vous en pour r&eacute;diger les v&ocirc;tres&hellip;
&Eacute;videmment n&rsquo;oubliez pas d&rsquo;ins&eacute;rer un lien ou plusieurs vers le site de votre choix dans votre communiqu&eacute; afin
d&rsquo;insister les lecteurs &agrave; cliquer dessus et visiter votre site Rendez vous ensuite sur les sites de diffusion de communiqu&eacute; de
presse et publiez les v&ocirc;tres ,,, &nbsp; &#61694;8- Les articles de presse Les articles de presse peuvent s&rsquo;apparenter aux
communiqué&eacute;s de presse malgr&eacute; que leur objectif ne soit pas le m&ecirc;me et la forme de leur pr&eacute;sentation moins rigoureuse.
En fait dans un article de presse vous pouvez &eacute;crire n&rsquo;importe quoi, il n&rsquo;est pas obligatoire de publier une nouvelle information
comme dans un communiqu&eacute; de presse. &Eacute;videmment quand j&rsquo;&eacute;cris &laquo; n&rsquo;importe quoi &raquo; cela veut
dire de la forme et de la mani&egrave;re que vous d&eacute;sirez &agrave; condition que votre article est un int&eacute;r&ecirc;t pour les lecteurs, si
non, pas d&rsquo;int&eacute;r&ecirc;t, pas de trafic sur votre site &hellip; Par exemple, vous vous int&eacute;ressez &agrave; une affiliation pour la
vente de produits fonctionnant &agrave; I&rsquo;&eacute;nergie solaire, &eacute;crivez un article sur le d&eacute;veloppement de cette industrie ces
derni&egrave;res ann&eacute;es ou sur la grande mode des accessoires fonctionnant ainsi ou encore sur les &eacute;conomies
d&rsquo;&eacute;lectricit&eacute; r&eacute;alisables etc &hellip; vous trouverez des montagnes d&rsquo;information utilisables en recherchant un
peu sur internet. La encore dans votre article, ou &agrave; la fin, ins&eacute;rez le lien de votre choix pour attirer des visiteurs sur votre site ou les
emmener vers votre lien d&rsquo;affiliation. &#61694;9- Cr&eacute;er un petit ebook Vous pouvez, si vous avez des informations &agrave;
divulguer, des astuces &agrave; partager ou une nouvelle m&eacute;thode &agrave; faire conna&icirc;tre, &eacute;crire un petit livre
&eacute;lectronique tel que celui que vous lisez actuellement. Vous le diffusez ensuite librement &agrave; vos contacts, sur votre site, sur des blogs
etc &hellip; Si votre petit livre est int&eacute;ressant, il est certains que ceux qui le liront le distribueront autour d&rsquo;eux pour en faire
&eacute;galement profiter leurs amis et ainsi de suite ind&eacute;finiment&hellip; Bien sur, vous aurez pris le soin d&rsquo;ins&eacute;rer en bas de
chaque page, ou &agrave; la fin de votre livre, un lien vers votre site pour que les lecteurs puissent s&rsquo;y rendre facilement en la encore
r&eacute;cup&eacute;rer facilement un trafic gratuit. Imaginez alors le nombre de visiteurs gratuits que vous allez g&eacute;n&eacute;rer vers votre

site si votre livre est diffus&eacute; sur internet, de main en main, &agrave; des dizaines ou des centaines de milliers d&rsquo;exemplaires &hellip;



&#61694;10- Envoyer des blagues Oui, vous pouvez &eacute;galement g&eacute;n&eacute;rer du trafic gratuit en diffusant des blagues &agrave;
vos amis ! Vous en recevez r&eacute;guli&egrave;rement vous aussi ? Et vous renvoyez &agrave; vos ami(e)s les blagues que vous trouvez les plus
dr&ocirc;les. Parfois vous voyez sur les photos ou sur les animations que vous recevez un lien vers un site, parfois m&ecirc;me vous cliquez dessus
ou le tapez dans votre navigateur &hellip; Alors qu&rsquo;attendez vous pour faire la m&ecirc;me chose ? Certaines blagues circulent aupr&egrave;s
de millions de personnes et souvent en quelques semaines ou mois seulement &hellip; Pour profiter de cette visibilit&eacute; gratuite pour votre site
Vous né&rsquo;&ecirc;tes pas oblig&eacute; d&rsquo;inventer une nouvelle blague ou de prendre une photo humoristique vous m&ecirc;me, contentez
vous de faire une compilation de bagues ou de photos que vous trouverez sur le net. Par exemple faites une compilation de photos marrantes
d&rsquo;animaux, de b&eacute;b&eacute;s, de chutes spectaculaires, de beaux paysages etc &hellip;. Ins&eacute;rez dans votre compilation un lien
vers votre site, ceci est facile &agrave; faire si vous faites votre compilation sous &laquo; PowerPoint &raquo; ou en &laquo; .pdf &raquo; par exemple
en plus le lien sera cliquable, vous pouvez &eacute;galement &laquo; marquer &raquo; des photos avec I&rsquo;url de votre lien mais
I&rsquo;internaute devra alors le taper &laquo; &agrave; la main &raquo; dans son navigateur ce qui est moins interactif &hellip;. &#61694;11-
Utilisez votre voiture Et pourquoi ne pas utiliser votre voiture comme support publicitaire pour votre site web ? A chaque fois que vous vous
d&eacute;placez, votre voiture croise des centaines d&rsquo;autres v&eacute;hicules, des centaines ou des milliers de personnes. Certains utilisent
cette visibilit&eacute; gratuite en affichant sur la vitre arri&egrave;re de leur voiture I&rsquo;adresse de leur site web. Il n&rsquo;est pas
n&eacute;cessaire de coller d&rsquo;&eacute;normes panneaux sur les porti&egrave;res, il vous suffit de coller un bandeau entre 5 et 10
centim&egrave;tre de hauteur &agrave; I&rsquo;int&eacute;rieur de votre voiture, sur la totalit&eacute; de la largeur de la vitre arri&egrave;re et
d&rsquo;y inscrire, &agrave; I&rsquo;aide d&rsquo;une imprimante, |&rsquo;adresse url de votre site internet. Un bandeau blanc de cette largeur ne
g&egrave;ne pratiguement pas la visibilit&eacute; et vous permet d&rsquo;&eacute;crire en noir, de fa&ccedil;on tr&egrave;s lisible, |&rsquo;adresse
de votre site. Ainsi, &agrave; chacun de vos d&eacute;placement, vous b&eacute;n&eacute;ficiez d&rsquo;un support publicitaire gratuit, vu par des
centaines ou des milliers de personnes chaque jour &hellip;. Une autre astuce, un peu plus co&ucirc;teuse, est de vous procurer des feuilles
aimant&eacute;es imprimables. Vous imprimez dessus l&rsquo;adresse url, un commentaire, le logo de votre site etc &hellip; et vous collez ces
feuilles sur votre carrosserie seulement lorsque vous le d&eacute;sirez. Si vous ne voulez pas vous d&eacute;placer &agrave; certains moment avec
cette pub, vous les d&eacute;collez et les rangez dans votre coffre &hellip; &#61694;12- Les &eacute;changes de liens Essayez
d&rsquo;&eacute;changer des liens avec d&rsquo;autres sites compl&eacute;mentaires du votre. Par exemple vous avez un site traitant
d&rsquo;installation de panneaux solaires, &eacute;changez un lien avec un blog ou un site dont le sujet est les &eacute;conomies
d&rsquo;&eacute;nergie &hellip; Lors de cet &eacute;change, vous devez &laquo; jouer le jeu &raquo; et placer le lien de I&rsquo;autre site de
fa&ccedil;on visible et non le cacher pour que personne ne le trouve. Vous devez exiger que le site avec lequel vous &eacute;changez le lien en fasse
de m&ecirc;me mais vous allez tourner cet &eacute;change &agrave; votre avantage &hellip;. La plupart des webmasters avec qui vous allez
&eacute;changer des liens vont vous donner des liens avec le nom de leur site, un lien avec un logo etc &hellip; ce type de lien n&rsquo;attire pas
|&rsquo;attention, personne ne les remarque et donc personne ne clique dessus &hellip; Par contre, vous vous allez cr&eacute;er un lien texte, que
vous donnerez en &eacute;change, qui lui va attirer 1&rsquo;attention. Comment ? En soignant le texte du lien, en le rendant irr&eacute;sistible, pour
que de tr&egrave;s nombreuses personnes cliquent dessus en viennent sur votre site. Par exemple, au lieu de mettre comme texte : &laquo; Solarum,
le site du solaire &raquo; mettez un texte qui pousse &agrave; I&rsquo;action comme : &laquo; ici d&eacute;couvrez les panneaux solaires rentables
&raquo; ou qui &eacute;veille la curiosit&eacute; : &laquo; installez votre &eacute;nergie solaire vous m&ecirc;me &raquo; ou qui donne une
promesse forte : &laquo; Avec Solarum divisez votre facture EDF par 2 &laquo; etc &hellip; Vous comprenez qu&rsquo;en agissant ainsi vous
recevrez plus de visiteurs de la part du site qui a &eacute;chang&eacute; le lien avec vous que vous ne lui en enverrez &hellip; et vous pouvez
multiplier les &eacute;changes autant que vous le d&eacute;sirez &hellip; &#61694;13- Les &eacute;changes de banni&egrave;res Les
syst&egrave;mes d&rsquo;&eacute;changes de banni&egrave;res ont un fonctionnement un peu particulier, vous affichez les banni&egrave;res
d&rsquo;autres sites et vous gagnez des &laquo; cr&eacute;dits &raquo; pour afficher votre propre banni&egrave;re sur les sites des autres &hellip;.
L&rsquo;inconv&eacute;nient est qu&rsquo;en g&eacute;n&eacute;ral le rapport est de 1 pour 2 c'est-&agrave;-dire que vous gagnez 1 affichage pour
vous en affichant 2 banni&egrave;res d&rsquo;un autre. Cela ne parait pas tr&egrave;s rentable, mais &hellip; nous allons &ecirc;tre malin pour que
cela le devienne &hellip; De la m&ecirc;me fa&ccedil;on que pour les &eacute;changes de liens ci-dessus, vous devez diffuser sur les sites du
r&eacute;seau d&rsquo;&eacute;changes de banni&egrave;res, une banni&egrave;re la plus attractive possible, une banni&egrave;re qui attire les
clics &hellip; Pour cela vous devez inscrire dessus, en plus du design un titre qui pousse &agrave; I&rsquo;action tel que &laquo; cliquez ici pour
d&eacute;couvrir les nouveaux panneaux solaires &raquo; ou encore &laquo; cliguez maintenant pour savoir comment diviser votre facture EDF par 2
&raquo; etc &hellip; Si vous le pouvez cr&eacute;ez plut&ocirc;t une banni&egrave;re de type Gif anim&eacute; avec par exemple le dessin
d&rsquo;un bouton qui clignote pour attirer encore plus le regard &hellip; En proc&eacute;dant de cette fa&ccedil;on vous pouvez obtenir un
tr&egrave;s bon trafic gratuit provenant des r&eacute;seaux d&rsquo;&eacute;changes de banni&egrave;res. &#61694;14- Cr&eacute;ez un blog
&eacute;v&eacute;nementiel Il est &agrave; la port&eacute;e de tous de cr&eacute;er un blog, utilisez cette opportunit&eacute; pour cr&eacute;er
un blog (ou plusieurs) qui vous aidera &agrave; ramener du trafic gratuit vers votre site web ou vos liens d&rsquo;affiliation. Premi&egrave;rement
vous devez choisir une plate-forme de blog qui est r&eacute;guli&egrave;rement visit&eacute;e et r&eacute;f&eacute;renc&eacute;e par les moteurs
de recherche cela lui donnera rapidement une visibilit&eacute; sans que vous ayez &agrave; faire de gros efforts de r&eacute;f&eacute;rencement.

Qué&rsquo;est ce qu&rsquo;un &laquo; blog &eacute;v&eacute;nementiel &raquo; ? C&rsquo;est tout simplement un blog dont le sujet est li&eacute;



&agrave; un &eacute;v&eacute;nement ponctuel, par exemple halloween, la f&ecirc;te des m&egrave;res, le d&eacute;part de la Route du Rhum, une
catastrophe r&eacute;cente etc &hellip;. Vous pouvez trouver rapidement de bons sujets en consultant le calendrier ou en regardant et lisant les
informations. L&rsquo;objectif est que votre blog soit r&eacute;f&eacute;renc&eacute; en bonne place dans les moteurs de recherche au moment ou
les internautes recherchent des informations sur un sujet pr&eacute;cis. Par exemple avant, apr&egrave;s et lors du d&eacute;part de la Route du
Rhum le nombre de recherche sur cet &eacute;v&eacute;nement explose litt&eacute;ralement par rapport au reste de I&rsquo;ann&eacute;e. Utilisez
alors le trafic g&eacute;n&eacute;r&eacute; ponctuellement sur votre blog pour rediriger du trafic vers votre site ou afficher publicit&eacute;s et
affiliation en rapport avec le sujet trait&eacute;. Pour r&eacute;ussir ce d&eacute;fit, vous devez cr&eacute;er un blog contenant dans son titre des
mots cl&eacute;s li&eacute;s &agrave; cet &eacute;v&eacute;nement, ainsi que dans ses &laquo; balises m&eacute;ta &raquo; si possible et bien sur
dans les articles que vous y publierez et dans les I&eacute;gendes des images ou photos d&rsquo;illustration. &#61694;15- Cr&eacute;ez un logiciel
freeware Si vous &ecirc;tes programmeur, fabriquez un petit logiciel, ne cherchez pas &agrave; le vendre, mais diffusez le en freeware de la
fa&ccedil;on la plus large possible. Dans votre logiciel vous aurez bien &eacute;videmment pr&eacute;alablement inclus un lien vers votre site ou
mé&ecirc;me si cela est possible une petite banni&egrave;re publicitaire. L&rsquo;objectif &eacute;tant la encore de g&eacute;n&eacute;rer du trafic
gratuit, r&eacute;gulier, sur une grande p&eacute;riode de temps. Vous n&rsquo;avez pas besoin d&rsquo;inventer un logiciel extr&ecirc;mement
performant, avec de nombreuses fonctions, cr&eacute;ez simplement un petit outil qui peut rendre service. Vous pouvez mé&ecirc;me rechercher des
logiciels existants et vous en inspirer en cr&eacute;ant le votre plus convivial, plus simple ou plus facile &agrave; utiliser, les seules limites sont celles
de votre imagination &hellip; Diffusez ensuite largement votre logiciel sur les sites de r&eacute;f&eacute;rencement de shareware et freeware
&#61694;16- Cr&eacute;ez des inter-actions entre vos propres sites Si vous poss&eacute;dez plusieurs sites internet, vous pouvez mutualiser le
trafic qu&rsquo;ils re&ccedil;oivent pour augmenter le trafic de chacun. Par exemple : si votre site N&deg;1 re&ccedil;oit 100 visiteurs par semaines et
votre site N&deg; 2 en re&ccedil;oit 600, il vous suffit d&rsquo;inciter chacun des visiteurs de vos sites &agrave; visiter I&rsquo;autre pour augmenter
gratuitement leur audience. Admettons que 25% des visiteurs du site N&deg;1, soit 100x25% = 25 visiteurs, visitent votre site N&deg;2, celui-ci va
recevoir 625 visiteurs par semaine soit une augmentation de 4%. Si 25% des visiteurs de votre site N&deg;2, soit 600x25% = 150 visiteurs, visitent
votre N&deg;1 celui-ci va recevoir 250 visiteurs par semaine soit une augmentation gratuite de 250% ! Pour obtenir cela, c&rsquo;est tr&egrave;s
simple, il vous suffit par exemple lors de 1&rsquo;inscription des internautes sur votre site de les inciter en affichant une page ou en leur envoyant un
email &agrave; visiter I&rsquo;autre site. Ou encore, si vous n&rsquo;avez pas d&rsquo;inscription d&rsquo;afficher un ou plusieurs banners
publicitaires vantant les m&eacute;rites d&rsquo;un site, sur I&rsquo;autre et r&eacute;ciproquement &hellip; Ces visiteurs &eacute;chang&eacute;s
d&rsquoj;un site vers I&rsquo;autre ne sont pas perdus puisque les deux sites vous appartiennent &hellip; Vous pouvez bien sur appliquer cette
technigue &agrave; un grand nombre de vos propres sites et non seulement deux &hellip; &#61694;17- Cr&eacute;ez une newletter Comment
obtenir du trafic avec une newsletter pensez vous ? Et bien nous allons nous baser sur un fait tr&egrave;s simple : une partie des visiteurs de votre
site, m&ecirc;me int&eacute;ress&eacute;s par celui-ci, finissent par I&rsquo;oublier et ne jamais y revenir. Par exemple : si vous avez 800 visiteurs
par mois sur votre site dont 200 qui ne reviennent jamais, si vous r&eacute;ussissez &agrave; fid&eacute;liser et faire revenir 20% de ceux qui ne
reviennent jamais soit 200x20% = 40 visiteurs chaque mois, le premier mois vous obtenez un trafic de 840 visiteurs, le second mois 880, le
troisi&egrave;me 920 etc &hellip; en douze mois vous avez un trafic de 1280 visiteurs / mois au lieu de 800 &hellip; Et ceci simplement en envoyant
une lettre d&rsquo;information 1 fois par mois qui, d&rsquo;une part rappel &agrave; vos inscrits que le site existe et les incite &agrave; y revenir,
d&rsquo;autre part vous profitez &eacute;videmment de votre newsletter pour diffuser des informations ou vendre des produits ou services. Vous

trouverez facilement des scripts de gestion de newsletter ou des services web pou
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